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Si llegaste hasta aqui es porque
probablemente sientes que no sabes si
lo que estds haciendo es lo correcto,
te das cuentas que inviertes y no
obtienes los resultados esperados 6
no logras sobresalir en el mercado.

Si es asi, estas en el
lugar CORRECTO!

Aqui encontrards 10 Claves que te

ayudaran a iniciar tu Ruta de la
Spiral y lograr una

una estrategia GANADORA
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(Te has preguntado qué hacen
diferente las empresas que logran
mantenerse relevantes, competitivas
y rentables en wmercados cada vez
mas exigentes?

Este e-book resume las 10 claves
que hemos identificado tras
trabajar con empresas de diversos
sectores y tamanos en
Latinoameérica.

Estas claves son el corazén de las
estrategias de negocios que
logran  conectar con  sus
mercados Yy clientes, tomar
decisiones con claridad y convertir
estrategias en resultados.
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Conocen
Profundamente

CLAVE

Actual

Antes de avanzar, entienden
profundamente su situacion
actual. Una visién honesta de su
negocio es el punto de partida
para estructurar  decisiones
inteligentes.

Las empresas exitosas no actuan
a ciegas. Evaluan continuamente
su situacién interna y externa
para tomar decisiones basadas
en datos, no en suposiciones.
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Clave emm.
ercaqao con

nuevos 0jos

El entorno cambia
constantemente. Analizar Su
industriaq, tendencias y
competidores les permite
identificar oportunidades y
anticiparse a los cambios.

Las empresas éxitosas dejan de
reaccionar y empiezan o]

o] eIl {e[¢{-M el lViSiON estratégica.

No construyen una estrategia
efectiva en el vacio.

Muchos negocios fallan no por falta
de pasion, sino por
desconocimiento del terreno en el
que compiten.
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Escuchan a

sus Clientes

mas alld de
lo obvio

Comprenden a sus clientes y
van mds alld de saber quiénes
son. Conocen sus dolores,
aspiraciones, comportamientos
y decisiones de compra.

CLAVE

Las empresas rentables no
venden productos: resuelven
problemas reales.

Eso les permite crear mensajes y
propuestas de valor irresistibles.
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Detectan sus
retos y
ventajas

CLAVE

competitivas

Las empresas exitosas no
improvisan: identifican con
el[e[gle[c[cl cqué variables son
determinantes y los hace Unicos
para su crecimiento sostenible en
su Sector y Categoria especifica.

Esto incluye entender qué factores
no puede faltar en su desempeio
(factores claves del éxito) y
anticipar  posibles  obstdculos
(retos estratégicos), lo cual
permite disenar acciones
proactivas, no reactivas.
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Definen con
precnsnon a
QUIEN sirven

Segmentar no es excluir, es enfocar.
Las empresas éxitosas dirigen sus
esfuerzos hacia un mercado meta
claro multiplicando sus resultados.
La precision estratégica genera
eficiencia comercial.
Son conscientes que un buen proceso
de segmentacién permite:
e Dirigir el mensaje correcto al
publico correcto.
e |Invertir mejor tu presupuesto de
marketing y ventas.
e Diferenciarte de tu competencia
con mayor claridad.
e Generar lealtad,recomendaciones
y repeticiéon de compra.

CLAVE
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Construyen una
propuesta de
valor poderosa

Las marcas exitosas no se
diferencian solo por lo que hacen,
sino por cédmo lo comunican y por
o[I-M[oMlsle[-\ M Su valor es claro [¥

CLAVE

relevante.

Si tu cliente no entiende en segundos
por qué debe elegirte, necesitas
redisefar tu propuesta.

En un mercado saturado, no basta con
ser bueno. Una propuesta de valor
sélida comunica de forma directa y
e {-1g-1sle[e]MOOr qué elegirte a ti [TRgleNe
otro. Es tu esencia competitiva
expresada en un mensagje claro y
convincente.
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CLAVE Establecen

objetivos
medibles

Los negocios exitosos avanzan con
objetivos estructurados, NO estdn a la
deriva. Se colocan metas ambiciosas,
claras y medibles para evolucionar
con intencidn.

Lo que no se mide no se mejora. Lo
que no se planifica, se improvisa.

Definir objetivos estratégicos permite
enfocar los recursos donde realmente
generan valor, coordinar acciones
entre dreas, medir el progreso ,
corregir desviaciones Yy mantener
motivado al equipo con metas claras.
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CLAVE

estrategias
coherentes y
accionables

Entienden que el marketing no es
magia. Sus acciones _estdn
basadas en una estrategia clara
que conectan el diagnéstico, el
mercado y sus objetivos.

Saben que una buena estrategia
no solo debe sonar bien en el
papel: debe serfSEaNel Ry estar
alineada con Ila realidad del
negocio y las expectativas del
mercado.

Muestran coherencia entre oferta,
precio, distribucién, mensaje,
medios y mercados .
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Activan

campanas con
cwe )

sincronia

Las empresas con éxito trabajan sus
campainas de marketing y ventas
como un sistema orquestado, no
como esfuerzos aislados.

Sincronizan [[eXelle]i{e] oW ele]s o l-Ige{e| NV

lo humano.

Ejecutan, transformando su
estrategia en un plan de accién
detallado, donde cada paso esté
alineado, medido y ejecutado en los
tiempos correctos.

La ejecucidon sin estructura no es
inversioén...es gasto.
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Miden para
CLAVE aprender,

crecer y

decidir

Las empresas éxitosas tienen
indicadores de marketing y ventas
y se toman el tiempo para
analizarlos y tomar medidas
correctivas para ajustar y mejorar
de forma continua

Aprenden a leerlos y toman
decisiones basadas en ellos,
marcando la diferencia entre
estancarse y crecer.

Saben que un negocio con métricas
claras puede aprender y avanzar
con confianza en su crecimiento.
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¢Quieres aplicar estas
claves con una ruta
estructurada?

Estas claves estdn inspiradas en el
Método Spiral Plan, un sistema
probado que ha acompanado a

marcas como la tuya a estructurar

SU crecimiento, integrando
estrategia, marketing, ventas y
digitalizacién paso a paso.

> UTA DE

Splrf“ I

para lograr
una ESTRATEGIA GANADORA!




Esta ruta esta conformada
por etapas y pasos, gue te
iran llevando a tewver tu
Estratégia de Marketing y
Ventas de una forma
Diferenciada

Para que te sirve?

Para desarrollar una
ESTRATEGIA UNICA y
ALINEADA para toda la
empresa Yy establecer las
acciones que deben llevar
a cabo para lograr tus
objetivos de Marketing &
Ventas.




Da el siguiente paso...
SOLICITA Tu Escaner Estratégico
Spiral y recibe un diagndstico a

medida

Escaner Estratégico

SPIRAL

L/ Una herramienta exclusiva que
DQ" )’  analiza tu situacién actual y te

6!||||||!L!L!Jo da una hoja de ruta clara para
crecer con estrategia y

diferenciarte en tu mercado.

&

Evalua tu Estrategia de Marketing, Ventas actual
con el Escdner Estratégico Spiral. Y También
chequea que te falta para un proceso de
Expansidon a nuevos mercados.

www.claudiamunozherrera/

escanerestrategicospiral/
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https://www.claudiamunozherrera.com/landing-escaner-estrategico-spiral/
https://www.claudiamunozherrera.com/landing-escaner-estrategico-spiral/
https://www.claudiamunozherrera.com/landing-escaner-estrategico-spiral/

POR MAS ESTRATEGIAS
GANADORAS!

o ESCRIBIRME por
whatsapp
para una agendar una
cita de 15 minutos sin
costo con la palabra
CONSULTA 15
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